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Enterprise Europe Network 

• Enterprise Europe Network è un ‘iniziativa di DG Growth* della 
Commissione Europea. E’ uno strumento chiave del 
Programma Quadro Europeo per la competitività ed 
Innovazione (COSME), che mira a supportare le PMI nella loro 
crescita e nelle attività di innovazione. 

 

• L’Agenzia Executive Agency for SMEs - European 
Commission(EASME) è responsabile per la gestione del 
network.  

 

* Directorate-General (DG) for Internal Market, Industry, Entrepreneurship and SMEs 
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

• Più di  600 ORGANIZZAZZIONI in 48 Paesi 
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

• Target: imprese in particolare PMI, associazioni di categoria, 

distretti, centri di ricerca, aziende di consulenza, professionisti, 

istituzioni regionali/locali 

 

• Enterprise Europe Network offre una vasta gamma di servizi per 

le PMI europee, con soluzioni personalizzate  

 

• Applicazione del concetto “one-stop shop”/“no wrong door”: 

ogni azienda o attore locale può ricevere assistenza ed 

informazioni da partner EEN più vicino a lui o essere indirizzato 

al membro della rete più competente per le tematiche richieste.  
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

 
OBIETTIVO PRIMARIO 

Fornire un servizio integrato alle PMI al fine di 
sostenere Innovazione e competitività 

 

 

 

I partner della rete mirano a svolgere un ruolo pro-attivo 

nell’erogazione di informazione e nel supporto ai suoi 
stakeholders 
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

 

• Fornire informazioni sulla legislazione, le politiche e i programmi 
comunitari 

• Aiutare le imprese ad individuare potenziali partner commerciali 
e tecnologici, e sviluppare la cooperazione fra PMI e accedere a 
nuovi mercati 

 

• Fornire assistenza alle PMI in ambito di finanziamenti europei e 
attività progettuale inteso anche come programmi di ricerca 

 

• Promuovere l’innovazione e il trasferimento tecnologico 

 

• Fornire un canale di dialogo fra imprenditori e istituzioni europee 
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

Consultazioni 
 

Innovazione e 

trasferimento tecnologico 

Informazione e 

formazione 

Servizi di 

ricerca partner 

• seminari 

• workshop 

• convegni 

•Training 

• Risposte quesiti 

• banca dati 

utenti 

•Più di 10.000 

profili 

commerciali 

tecnologici e di 

ricerca 

• Brokerage e 

missioni 

commerciali 

• Business review 

• Audit tecnologici 

• Servizi consulenza IPR 

• consulenza contrattuale e 

legislativa 

• Assistenza per la 

partecipazione a progetti UE 

• Opportunità di 

finanziamento 

• consultazioni 

• panel 
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Access to Markets 

Enterprise Europe Network 

La rete ha inoltre il ruolo di promuovere la partecipazione 

delle imprese al programma Horizon 2020 ed in particolare a 

partecipare all’SME Instrument. 
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SME Instrument 
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H2020 - Pillars 
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Progetti IA e RIA 

Azioni di ricerca e 

innovazione (RIA) 

 
Ricerca di base, ricerca 

applicata, Sviluppo e 

integrazione di tecnologie. Test e 

validazione su piccolo scala di 

prototipi in laboratorio a 

ambiente simulato. 

  

Contributi: 100%  

Azioni di innovazione (IA) 

 

 
Prototipazione, test, 

dimostrazione, piloti, validazione 

prodotti su larga scala e 

validazione del mercato. 

  

Contributi: 70/100%  
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SME Instrument - Fasi 

IDEA COACHING MERCATO 
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Input: 

Idea/concetto nel Business Plan I 

(10 pagine) 

 

Attività: 

- Fattibilità del concept 

- Verifica del rischio 

- PI 

- Ricerca partner 

- Progettazione 

- Applicazioni pilota 

 

 

Output: 

Elaborazione Business Plan II 

 

Finanziamento: 

- 50.000,00 € 

- Progetto di 6 mesi 

 

FASE I: max 10% del budget 

 

Input: 

Business Plan II + descrizione 

delle attivià Fase II (circa 30 

pagine) 

 

Attività: 

- Sviluppo prototipo 

- Test 

- Esperimenti pilota 

- Miniaturizzazione 

- Scaling-up 

- Replica sul mercato 

 

 

Output: 

Elaborazione Business Plan III 

 

Finanziamento: 

- 0,5-2,5 M€ (finanziati al 70%) 

- Progetto di 12-24 mesi 

 

FASE II: almeno 87% del budget 

Input: 

Business Plan III 

 

Opportunità 

 

‘Marchio di qualità’ della 

Commissione Europea 

 

Accesso a finanziamenti privati 

Coaching 

 

Altri strumenti finanziari 

 

FASE III: 3% del budget 
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Maturità dei progetti target 
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SME Instrument – Valutazioni/Cut off days 

• FASE I: soglia minima 13/15 

• FASE II: soglia minima 12/15  
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SME Instrument – Seal of Excellence 

E chi supera la soglia, ma non riceve il finanziamento 

per esaurimento dei fondi? La Commissione rilascia il 

Seal of Excellence 



PLACE PARTNER’S LOGO HERE 

SME Instrument – come è andata in Trentino? 

https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-

instrument  

https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
https://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
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Che numeri ha conquistato l’impresa femminile? 

La Commissione non fornisce dati strutturati sulla 

partecipazione femminile all’SME Instrument. Ma, sulla base 

di una ricerca relativa a "Women entrepreneurs", EASME ha 

rilevato che circa l’11% delle proposte sottomesse fanno 

riferimento a imprenditrici donna. 
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KAM 
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KAM SME Instrument 

Alle aziende vincitrici, la Commissione assegna un Key 

Account Manager di Trentino Sviluppo che ha il compito 

di: 

• Contattare l’azienda 

• Svolgere un audit secondo una metodologia 

conforme alla specifica tecnica CEN/TS 16555-1 

(0,5/1 gg) 

• Individuare di concerto con la PMI I punti di 

debolezza per il go-to-market 

• Cercare e supportare un coach da db CE 
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Erasmus per Giovani Imprenditori 
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       Programma europeo  

“Erasmus per Giovani Imprenditori”  
 

• È finanziato dall’UE  

 

• Possono partecipare tutti gli 

imprenditori dei 28 Stati membri 

dell’UE + i paesi candidati (Islanda, 

Norvegia, Serbia, Bosnia, Israele, Turchia, 

Albania, Montenegro, Repubblica di 

Macedonia) 

 

• Il nuovo imprenditore può 

trascorrere un periodo lavorativo 

presso l’azienda di un 

imprenditore europeo con 

esperienza 
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Obiettivi del Programma 

• Favorire l’imprenditorialità, la competitività, 

l’internazionalizzazione e la crescita delle start-up 

 

• Favorire il trasferimento di know-how nelle piccole e 

medie imprese (PMI) tra imprenditori affermati e 

giovani imprenditori 

 

• Supportare la creazione di network relazionali e 

commerciali tra imprenditori europei 
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Da 1 a 6 

mesi 

all’estero  

Nuovo Imprenditore si 

reca all’estero per imparare 

da un imprenditore già 

affermato 

Imprenditore già 

affermato ospita nuovo 

imprenditore straniero per 

sviluppare nuove relazioni 

commerciali 

Si crea una relazione fra 2 imprenditori 

Apprendimento “sul posto” – scambio di 

esperienze – accesso al mercato – networking  
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Benefici per i neo-imprenditori 
 

• Acquisire tecniche ed 

esperienza manageriale, 

conoscere prodotti e 

servizi da un imprenditore 

già affermato in un altro 

paese dell'UE; 

 

 

• Avere un importante punto di riferimento per 

collaborazioni future; 

 

• Conoscere la legislazione commerciale europea e 

mercato unico europeo di quel paese. 
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• Sviluppare nuove relazioni commerciali e scoprire 

opportunità di mercato in un altro paese UE grazie al supporto 

di un neo-imprenditore conosciuto e affidabile 
 

Benefici per imprenditori ospitanti 

• Opportunità di ospitare un 

nuovo imprenditore senza nessuna 

spesa 
 

• Acquisire nuove prospettive e 

competenze 
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Possibilità di 

collaborare 

professionalmente 

anche dopo l’Erasmus 

I risultati di una relazione di successo 

Apprendere nuove 

conoscenze 

professionali Conoscere 

nuovi 

mercati 

Avere un punto di fiducia in uno 

stato europeo per futuri scambi 

commerciali 

 

Imparare a 

lavorare in  una 

nuova lingua 

Maggiore flessibilità 

mentale e culturale 
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La partecipazione al Programma 

• Italia e Spagna sono i frequentatori più numerosi del 

programma 

• Le donne costituiscono un terzo dei partecipanti al 

programma 

• L’89% dei giovani imprenditori sono al di sotto dei 40 

anni 

• Il 74% degli imprenditori ospitanti sono al di sotto dei 

50 anni 
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La partecipazione delle donne nei bandi FESR 

per nuove imprese 
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COSA FACCIAMO 

Nuova 

Impr. 

Seed 

Money 

SME 

Instr. 

Progetti Tipo di bando Progetti finanziati 
Giovanile/femminile 

Business plan 

Innovazione 

Soglia 

Giovanile/femminile 

Business plan 

Innovazione 

Soglia 

Eccellenza 
Implementazione 

progetto 

Impatto economico 

Strumenti a confronto 
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La partecipazione delle donne ai bandi FESR per la nuova 

impresa  

Ministero Sviluppo Economico 

BANDO FESR 1/2013 

 

 492 PARTECIPANTI, CON 166 PROGETTI (POTENZIALI SOCI FUTURI) 

 144 DONNE 

 254 GIOVANI DONNE 

BENEFICIARI FESR 1/2013 

 

 127 BENEFICIARI CON 37 PROGETTI (49 TECNOL, 67 SOCIALE, 11 HUB) 

 48 DONNE (12 TECNOL, 28 SOCIALE, 8 HUB) 

 76 GIOVANI DONNE (26 TECNOL, 41 SOCIALE, 9 HUB) 

Bando Seed Money 1/2013  

Unione Europea - FESR 
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La partecipazione delle donne ai bandi FESR per la nuova 

impresa  

Ministero Sviluppo Economico 

BANDO FESR 1/2016 

 

 150 DOMANDE 

 24 IMPRESE FEMMINILI 

 56 IMPRESE GIOVANILI E FEMMINILI 

AVVISO FESR 1/2017 SEED MONEY 

 

 71 DOMANDE AMMESSE IN GRADUATORIA (SU 133 DOMANDE PRESENTATE) 

 2 IMPRESE GIOVANILI E FEMMINILI 

 69 IMPRESE NE’ GIOVANILI, NE’ FEMMINILI 

Bando Nuova Imprenditorialità 1/2016  

Unione Europea - FESR 

Bando Seed Money FESR 1/2017  
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GRAZIE PER L’ATTENZIONE 

Trentino Sviluppo S.p.A.  

Via Fortunato Zeni, 8 

38068 

 

www.trentinosviluppo.it 

luca.capra@trentinosviluppo.it 
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